NOTAS Walnos


Referencias:
Te paso unas referencias de lo que queremos lograr. Se va a disponer de un espacio dentro del taller con fondo blanco, necesitamos fotos desde distinos angulos, haciendo algunos close-ups de los materiales, texturas y terminaciones

1. https://www.boconcept.com/es-co/shop/ (pagina de productos)
2. http://boconcept.com/es-co/v/modena/4391001-9:0075-14:3324/ (producto ejemplo)
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Esto seria un ej de los planos detalle, queremos agarrar las texturas de las telas, asi como de las maderas y tornillos u otras terminaciones decorativas

De cada producto es importante una foto de enfrente, una por atras y otra de lado. Luego planos detalles de cada uno. Cantidad de foto no te sabria decir un número exacto, pero esto es lo que quisieramos conseguir

→ El taller esta ubicado en La Victoria, Valle del Cauca

Tiempos de entrega
Después del tiempo de fabricación es parte del sistema de envío (ej. servientrega). Ciudades lejanas como Cartagena suele demorarse más (3 días aprox). 

Lista de productos
- 3/4 diseños de cama.
- 3 diseño de mesas de noche.
- 1 comedor de cuatro puestos.
- 1 comedor de seis puestos.
- 1 diseño de mesa auxiliar.
- 1 diseño de banca (habitación o sala).
- 1 diseño de mesa de centro (muy minimalista, sencillo de hacer, se vendía mucho).

Programa de suscripción 
Pago anual >> medio (50%) salario mínimo, 900 mil pesos aproximadamente. Tal vez dividir el pago en 3/4 meses.

Beneficios de Clientes que paguen la suscripción:
- Escoger pigmento de madera, cambiar las medidas de los muebles.
- Ofrecer un servicio de reparación gratis al año (garantías).
- Regalar productos pequeños (cucharones, llaveros, lamparas, perchero para sombreros) en fechas especiales (ej navidad, etc). 
- Acceso a descuentos sobre productos (por temporadas, fechas especiales, etc).
- Productos exclusivamente para suscriptores (diseños exclusivos, tablas de resina). 
- Descuentos por montos mínimos de compra.

Retail: 5-7-10% de descuento en productos (tal vez subir un 10% a los productos normales en página, para generar mayor interés en pagar suscripción) 
- La gracia es que él descuento no sea significativo, ie, la cama cuesta 3 millones, se vende en 3.5 millones.

Por Mayor: por x cantidad de muebles, 15-20% descuento. 

Con este dinero de las suscripciones, invertir en marketing y actualizar la maquinaria del taller.

Detalles:
Aceite de tung (orgánico). ofrecer el producto en color acabado natural y color negro (pigmentacion negra). (Usando aceite mineral for now, derivado del petróleo).

Uno de los clientes ideales es gente que más que fijarse en él precio de los productos, su foco principal es la calidad de los productos, que les duren. AL hacer la compra no se van a estar fijamdo en él precio ,  sino la calidad de lo que están comprando pq quieren que les dure. Entonces él precio pasa a un segundo plano. Apuntar a ese sentimiento en público.
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