[bookmark: _b39bwqfb5y8]Scribbl AI Meeting Notes

[bookmark: _s1srd04qu7j0]Meeting Details
Title: Reunion Sierra Nevada - Mie, Abr 8 02
Date: April 8, 2026 8:07 PM
View Recording: https://extension.app.scribbl.co/meeting/d5ce04c3-eafa-48b1-93f2-3701e7a806eb

[bookmark: _3h0myavvdodr]Attendees
• Jonathan Valencia
• You
• Ivan Hincapie
• Sergio EJ

[bookmark: _vqwwolorazgx]Meeting Overview
Key Topics:
1. Necesidad de arquitecto
   • Se discutió si invitar al arquitecto para el tema de los renders.
   • Hay preguntas específicas que se tienen, pero se puede manejar sin él en este momento.

2. Estrategia de marketing
   • Se presentó el concepto del lead magnet, que incluiría el uso de una calculadora y campañas en redes sociales.
   • Se mencionó la importancia de filtrar a las personas interesadas a través de interacción con un formulario.
   • Se planea comenzar a publicar contenido sobre el viaje de Diego y otros temas relacionados.

3. Precios y métodos de pago
   • Se discutió la importancia de mostrar precios en las campañas para evitar que los interesados se desanimen.
   • Se mencionó que los precios son competitivos en comparación al mercado estadounidense.
   • Se necesita más documentación sobre la devolución del 2% para incluir en la comunicación.

4. Calculadora de Inversión
   • Jonathan presentó una herramienta de ventas para calcular la inversión basada en los metros cuadrados a construir.
   • La calculadora muestra la inversión total en pesos y dólares.
   • Se aclaró que la piscina no cuenta como parte de los metros cuadrados de construcción, es un costo aparte.

5. Proceso de Compra y Firma
   • Discutieron sobre el proceso legal para comprar propiedades desde el exterior.
   • Jonathan indicó que el proceso se lleva a cabo mediante firmas virtuales y no es necesario tener cédula colombiana.
   • Se necesita un documento explicativo con un listado de pasos para el proceso de compra.

6. Estructura de Pagos y Contrato
   • Jonathan explicó la estructura de pagos dividiendo el costo total en un pago inicial y seis cuotas.
   • Se mencionó la importancia de tener hitos legales para asegurar la entrega de la propiedad según lo prometido.

7. Documentación Requerida para Inversores
   • Sergio sugirió crear un documento que incluya información legal y específica para inversionistas.
   • El documento ayudará a transmitir confianza a los posibles compradores.

8. Fiducia de casas
   • No se puede aplicar a fiducia debido a que cada casa es diferente con diseño personalizado.
   • Fiducia aplica solo para casas estándares, las cuales no tienen lujo.

9. Liberación por hitos
   • Se propone tener liberación por hitos por escrito.
   • Se mencionan los ositos como parte de la discusión.

[bookmark: _p1usjxpbo092]Action Items
1. Revisar y documentar la estrategia de precios y métodos de pago
   Assignee: Jonathan Valencia, You

2. Incluir detalles del proceso de firma virtual en el documento para inversionistas.
   Assignee: Jonathan

3. Crear y enviar el documento con información legal a inversionistas.
   Assignee: Sergio

4. Terminar documento sobre liberación por hitos
   Assignee: Jonathan Valencia

[bookmark: _sul4pwd5fonm]Transcript
Jonathan Valencia - 3:07:12 PM:
Hola Diego cómo vas bien bien todo muy bien.

You - 3:07:13 PM:
Todo bien acá, gracias. ahí está entrando Sergio

Jonathan Valencia - 3:07:42 PM:
Que le había preguntado Alejandra que si invitamos al arquitecto para por si necesitaban algo o si no, pues no para el tema de los renders.

You - 3:07:50 PM:
Pues exacto, teníamos un par de preguntas específicas, pero creo que lo

You - 3:07:56 PM:
podemos resolver por ahora sin sin arquitecto después si hago le preguntas específicamente para no, pues tal vez vamos a hablar un montón de cosas que él no tenga nada, que no sé qué piensas.

Ivan Hincapie - 3:07:55 PM:
Sí, exacto, tE vamos a pasar una sugerencias para que él los evalúe y ya si

Ivan Hincapie - 3:08:19 PM:
es necesario después ya con eso en mano de él nos reunimos para hablar de eso puntualmente.

Ivan Hincapie - 3:08:29 PM:
hola Sergio

Sergio EJ - 3:08:33 PM:
Hola, como ahora me escuchan bien. Bueno, principalmente también quería escuchar algo que está diciendo que tenemos un par de preguntas y bueno, que no está el arquitecto sí por ahora no, pues si hubiera sido chévere, pero más adelante podemos resolver las dudas también con él para que nos ayuden bien el los modelos, aunque eso tal vez nos vaya un poco más para el contenido directamente exacto yo lo que quería hablar

You - 3:08:59 PM:
Exactamente sí.

Jonathan Valencia - 3:09:57 PM:
sí

Sergio EJ - 3:09:03 PM:
Ella está viendo todos. Bien, yo principalmente lo que le quería mostrar era esto entonces diseñados

Sergio EJ - 3:10:03 PM:
slice 3. Se menciona, el lead magnet, que sería la calculadora y entonces aquí otra vez se vuelve a remarcar en el skype, 4 con el cierre como que bueno venía acá hace clic y probar la calculadora y entonces qué pasa, eh Jonathan nosotros hemos mostrado con otra constructora una trinidad y hemos utilizado un calculadora. Lo cual se estuvo hablando y también un pdf con información que ciclo similar en el sentido de que hacemos campañas apostamos por meta y eso ya

Jonathan Valencia - 3:12:33 PM:
sí

Jonathan Valencia - 3:14:09 PM:
sí

Sergio EJ - 3:12:37 PM:
eso vamos ya realmente a filtrar a la gente que realmente está interesada que se tome el trabajo de llenar toda esta información entonces vuelvo y repito en el perfil de Instagram de de Sierra Nevada tenemos un par de post y vamos a ir comenzando ya los a comenzar a postear pause acerca de reels, perdón acerca ya del viaje que tuvo Diego de todas las cosas que se grabaron hablando de Cartagena hablando de Santillana etcétera, entonces m parece que estos ATS la me gustaría tal vez comenzar a aportar esa sobre la próxima semana, o sea toca el primer de tener estos creativos pero me parece que el foco debería ser este formulario con cierta información ese formulario realmente lo que queremos pues y te puedo mostrar un ejemplo acá con eso lo están viendo con Iván si la primero que la gente interactúe para que así nos va a ayudar a ir calificando dentro de meta las audiencias de los que sí participan y los que no participan House no es si conoces a la house supongo que tal vez sí exacto entonces exacto este y segundo vamos a recolectar la información que sería nombre de contacto que esto es una biblioteca de de ATS de de meta entonces aquí nosotros podemos email y número eso y luego nos sirve para meterlos en un circuito de correos ver los diferentes empresas de los Los perfiles la house o cualquier otra que que tú conozcas y aquí podemos ver

Sergio EJ - 3:14:13 PM:
como que la gente que esté interesada realmente entienda de qué constituye este este lote y cómo hacer cómo se mueve la plata y luego ya tener el contenido más el perfil más llenito de con más vídeos de Cartagena y todo esto entonces ya llenar pues agarrar este ángulo también más aspiracional de bueno venir y buscar aquí tu retiro este es el lugar Cartagena el nuevo Cancún no. Bueno vamos a meternos una frase así. Los perfiles la house o cualquier otra que que tú conozcas y aquí podemos ver cómo está cómo se ve las los creativos que utilizaron y un rendimiento entonces mi plan es realmente utilizar un diseño gráfico muy parecido a estos que son cosas simples muestran los precios grandes para que entonces la gente que realmente esté interesada diga hey me parece buen precio. Me parece buen Eh, llamativa mejor dicho por ahora, eso era lo que les quería mostrar realmente.

You - 3:15:44 PM:
Pero antes de usarlos los los el tema de los precios y métodos de pago como Hook por ahora eso no está bueno.

Sergio EJ - 3:15:51 PM:
Entonces quería proceder también la opinión de ustedes. Bueno, ahí contigo lo estuvimos hablando un poquito ya, pero pues también de Jonathan tú Iván que este ángulo así más enfocado en en los precios para relanzar las campañas.

Ivan Hincapie - 3:16:07 PM:
decisión el darle los precios así como propones y con esa referencias ya

You - 3:16:16 PM:
exactamente

Ivan Hincapie - 3:16:18 PM:
descarta mucha gente de hoy, no, no me alcanza, no me entiendo.

Sergio EJ - 3:16:22 PM:
exacto

Jonathan Valencia - 3:16:23 PM:
Corre correcto me gusta. me gusta así me parece que está bien de hecho esto era algo que cuando tenía el trabajo con la fábrica de muebles, hacíamos poner siempre los precios porque las personas de una foto una descripción muy linda, luego preguntan cuánto cuestan y ahí se pierde el coste del

You - 3:16:41 PM:
claro

Sergio EJ - 3:16:42 PM:
Exacto exacto ellos ven el precio mucha gente se va a asustar, o sea, yo eso yo me asusto, pero no tengo esa plata, pero yo tengo esa plata y estoy en Estados Unidos estoy buscando cambiar mi escena cambiar mi horizonte mejor dicho sin duda me interesaría una ya saber cuándo tengo que pagar cuánto es el total los meses, etcétera.

Jonathan Valencia - 3:17:02 PM:
Si no me parece, me parece ni de hecho estos precios para para Estados Unidos es muy barato, hay casas casas, no? Es que no consigues casando 150.000 dólares

Sergio EJ - 3:17:09 PM:
En serio, qué locura?

Jonathan Valencia - 3:17:13 PM:
diarios tiene que ser una cosa muy mala o en unos barrios horrible o una cosa ya acabada.

Sergio EJ - 3:17:21 PM:
Y perdón, ahí estamos hablando de casa apartamento ponerle o una casa medio suburbio.

Jonathan Valencia - 3:17:27 PM:
De que del de Barú o de lo que te estoy diciendo esta unión?

Sergio EJ - 3:17:29 PM:
No, no, de lo que tú dices, perdón, claro que en Estados Unidos una casa por 200.000 mejor dicho que sería malo.

Jonathan Valencia - 3:17:34 PM:
No, no no no, no, no, no lo consigues tendría una casa que esté cayendo,

Sergio EJ - 3:17:36 PM:
claro

Jonathan Valencia - 3:17:38 PM:
básicamente eso cuesta el terreno 200 mil dólares.

Sergio EJ - 3:17:41 PM:
claro

Ivan Hincapie - 3:17:42 PM:
Este es un precios del 2000 casos de 200 mil dólares.

You - 3:17:44 PM:
Pero bueno, entonces una bueno, ya que estamos alineados en esto ya que estamos alineados en este como en el en el primer mensaje que queremos comunicar, entonces estaría bueno también saber si hay como más detalles al respecto, digamos esto del pago de la devolución del 2% me gustaría como entender tenerlo como un poco mejor documentado, no sé si está para nosotros poder como sacar información de ahí y ponerla usarla exactamente como Hook en la comunicación de los vídeos y de las y de los carruseles.

Jonathan Valencia - 3:18:25 PM:
Ok, te explico ahí. Bueno, nosotros tenemos de hecho el precio de ahora que estaba como yo tengo los archivos donde están los terrenos y los precios y todo eso esos 500 mil dólares ya hay que subirlos la el 617 mil dólares, sería la

You - 3:18:38 PM:
ok

Jonathan Valencia - 3:18:42 PM:
menos la casa más pequeña porque primero el dólar ha bajado de precio y segundo los otros el tamaño de la vivienda. Ya incrementa un poco de los 500 mil dólares acá de hecho estaba realizando el archivo entonces para Baru para Santillana si sigue igual porque la elotes muy baratos que eso es una ventaja en lo que nosotros pensamos con Iván que Iván

You - 3:19:08 PM:
claro

Jonathan Valencia - 3:19:12 PM:
fue el que hizo el estudio y se dio cuenta que la mayoría de proyectos con el 2% se hace la reserva la reserva es simplemente que ese lote ya no va a estar en venta porque esa vivienda en este en este caso que sabiendas ya no va a estar en

You - 3:19:22 PM:
estoy subiendo en Excel

Jonathan Valencia - 3:19:27 PM:
venta yo acá, si yo les comparto pantalla. Me cuentan si están viendo. Listo, bueno, estos son los archivos donde están los lotes de Santillana y este

Jonathan Valencia - 3:19:44 PM:
es de hamashia, entonces nosotros tenemos acá el precio del lotes esto el precio del lote es este casi 500 millones, pero nosotros tenemos en 767 por qué? Porque como nosotros no vamos a vender lotes. Nosotros no ganamos por la venta del terreno. Entonces, qué hacemos con este dinero? Aseguramos la escritura plano arquitectónico licencia diseños eléctricos y sanitario todo para construir decir que con el precio del lote ya amarramos la construcción que es donde nosotros vamos a ganar listo porque no nos interesa vender sobre el

You - 3:20:15 PM:
ok

Jonathan Valencia - 3:20:18 PM:
otro le decíamos algo, le decimos a las personas que vale el lote y que incluye todo. Pero todo esto ya está incluido en este valor porque como te digo, tenemos que

You - 3:20:25 PM:
ok

Jonathan Valencia - 3:20:27 PM:
amarrar directamente la construcción entonces yo lo que tomé ahora es de lotes que están disponibles el el más barato que es el 42 que tiene una área de 440 metros cuadrados, ahora ya con estos costos de estos lotes por eso aumentó a 623.000 por el porque el dólar ha bajado y esto está calculado en pesos evidentemente y porque estamos incluyendo en los lotes, que ya no va a valer 500, sino que valer 700 y algo para poder asegurar nosotros la construcción listo, entonces tenemos la calculadora, cómo funciona esto en estas dos

You - 3:20:58 PM:
Claro, ok.

Jonathan Valencia - 3:21:02 PM:
casillas que se borran yo borro acá y él ya listo ya queda tonto. Yo pongo el lote que vaya a cotizar, no sé, pongamos otro más caro, el 26 listo. Yo pongo el 26 ya me saca el valor del terreno y yo ya sé que tiene 352 metros cuadrados

Sergio EJ - 3:21:17 PM:
Genial, claro.

Jonathan Valencia - 3:21:21 PM:
y que lo máximo que puedo construir es el 80% de esto tanto es lo más.

You - 3:21:25 PM:
particular de cada terreno

Jonathan Valencia - 3:21:28 PM:
No, esto es por proyecto.

You - 3:21:30 PM:
ah, o sea, 80% en todos los terrenos claro que

Jonathan Valencia - 3:21:32 PM:
Es por proyecto de de Baruc y en este es del 40% de Bayunca listo, entonces yo ya sé que es máximo el 80% es decir 281 metros cuadrados lo máximo que yo puedo construir, pero entonces con esta calculadora si quiere que la casa no

You - 3:21:47 PM:
ok

Jonathan Valencia - 3:21:51 PM:
cueste 900 mil dólares. Cueste no sé menos, pongamos que vamos a construir 120 metros cuadrados.

You - 3:21:57 PM:
bueno, Pablo armó, esta esta calculadora creo para para interactuar con ella en la página, no sé si

Jonathan Valencia - 3:22:04 PM:
no sé si ya

You - 3:22:43 PM:
ok

You - 3:22:08 PM:
No, no está montada. Estamos es un prototipo nada más, pero ya alarma hay que

Jonathan Valencia - 3:22:10 PM:
ok

You - 3:22:12 PM:
montarla y ponerla más bonita me o sea creo que no todavía no tiene imágenes ni nada.

Ivan Hincapie - 3:22:18 PM:
que la calculadora

You - 3:22:19 PM:
sí

Sergio EJ - 3:22:20 PM:
sí, el link que existe y puedes interactuar con él, pero pues si falta ya temerle cartero es para embellecerlo un poquito más pero igualmente como el

You - 3:22:27 PM:
Pero ya está hecha la base.

Sergio EJ - 3:22:27 PM:
sabor links para que puedas también verlas Jonathan

Jonathan Valencia - 3:22:30 PM:
Ok listo, entonces ya esto es como yo lo cree con una herramienta de ventas para cuando el asesor esté hablando directamente ponga acá el lote y cuántos metros va a construir y aquí va viendo la inversión total tanto en pesos como en dólares, entonces ya aquí se sabe que estos 120 metros cuadrados es lo que

Jonathan Valencia - 3:22:49 PM:
se se cierra de la casa. Aquí no se incluye piscina, es decir si está incluida en el valor, pero la piscina no cuenta como los metros cuadrados de construcción ya las áreas sociales, son aparte, son extras. Ya esos son metros cuadrados extra, si la piscina tiene 30 metros cuadrados, pues ya serían 150 metros de casa, por ejemplo, pues eso es importante para el momento de transmitir la información, pero yo creo que es más.

You - 3:23:11 PM:
Y la casa y la perdón y la piscina es un costo aparte de eso.

Jonathan Valencia - 3:23:14 PM:
No, ya está incluido acá. Está incluido acá acá. Está la lista lo que incluye domótica avanzada energía solar acabas de primer nivel piscina inmobiliaria medida la idea es vender las casas como son extranjeros esta gente

You - 3:23:22 PM:
ok bueno

Jonathan Valencia - 3:23:27 PM:
está acostumbrado. Es que la casa me la entreguen lista con sofás con comedor con todo. Entonces acá ya está todo eso incluido listo, correcto todo eso,

You - 3:23:35 PM:
también ok que

Jonathan Valencia - 3:23:37 PM:
entonces ya aquí la gente que compre está en su llave y la ponemos alquilar y listo de una ya eso no no tienen que ponerse que a buscar a comprar muebles, sino nada, que ya está listo.

You - 3:23:47 PM:
OK y entonces ok esto lo entendí. Gracias ahora otra pregunta la parte legal de

Sergio EJ - 3:23:49 PM:
genial

You - 3:23:55 PM:
de del momento de compra desde Estados Unidos o haciendo una transferencia internacional o algo así eso también está como ya estipulado de alguna forma.

Jonathan Valencia - 3:24:04 PM:
Eso hay que hacerlo eso se hace con firmas virtuales.

You - 3:24:13 PM:
Si eso, porfa, también incluye me lo en este documento que no vas a pasar para, o sea, como una explicación breve de eso un paso a paso puede ser cómo se dice

Jonathan Valencia - 3:24:19 PM:
ok

You - 3:24:20 PM:
una lista de pasos no tiene que ser nada un párro tiene que ser nada súper

Jonathan Valencia - 3:24:22 PM:
De hecho esto acá.

You - 3:24:26 PM:
complejo, no una lista de pasos.

Jonathan Valencia - 3:24:28 PM:
listo entonces qué estamos haciendo nosotros certi cámara es la institución colombiana que facilita el tema de la firma electrónica con eso podemos firmar así la el contrato, si la persona esté en donde esté se puede firmar el contrato sin ningún problema obviamente en Colombia porque la propiedad está en Colombia el cliente necesita protección en Colombia entonces se

You - 3:24:52 PM:
pero no necesita tener cédula colombiana ni nada se puede hacer con un

Jonathan Valencia - 3:24:56 PM:
Le no, nada de eso claro es un contrato. Tú lo puedes hacer con la persona que sea de cualquier parte del mundo, no hay problema entonces.

You - 3:25:01 PM:
porte ok perfecto

Sergio EJ - 3:25:03 PM:
Porque esta información que son segundito, sí, esta información como esos cosas más específicas sus puntos más legales ese pueblo que Alejandra también que estaría bueno hacer como algo en un pequeño exacto mencionarlo un

Jonathan Valencia - 3:25:16 PM:
mencionarlo

Sergio EJ - 3:25:18 PM:
pequeño documento incluso para también mandarlo junto con el brushur o con esto de los materiales y cosas especificaciones exactamente entonces exactamente

You - 3:25:24 PM:
para transmitir seguridad

Jonathan Valencia - 3:25:26 PM:
Claro, cuando pidan la información al correo.

Sergio EJ - 3:25:29 PM:
para que entonces le dices bueno por meta le dio clic interactuar con la calculadora se metió en el foro y se metió en la secuencia de correos, entonces en eso esos correos les vamos mandando periódicamente un PDF con diferente información cada semana y entonces así ya la gente dice bueno, que ya tengo que son los materiales tengo que son los requisitos para poder invertir en Colombia como toda información legal que siento que mucha gente le daría miedo de invertir justamente en otro país y tal vez en Colombia que tenemos como una reputación ambigua en ciertas cosas, entonces me parece muy importante

Jonathan Valencia - 3:26:00 PM:
correcto

Sergio EJ - 3:26:00 PM:
eso compartirlos con información oficial mejor dicho.

You - 3:26:04 PM:
Y que le dé seguridad.

Jonathan Valencia - 3:26:04 PM:
Igual se las voy a comentar acá por encima pero entonces ya en este mismo archivo que estoy trabajando, lo voy a incluir, pero lo que se hace es eso lo

You - 3:26:09 PM:
Bien, bien.

Sergio EJ - 3:26:11 PM:
genial

Jonathan Valencia - 3:26:11 PM:
siguiente, se hace el contrato, se hace la reserva con el 2% con eso ya se le como le decimos nosotros en Colombia se separa el lote para que nadie más lo venda y cuando ya complete las seis cuotas de que cubriría este valor, que es el del lote, es decir, este valor se divide en seis pagos acá está todo seis pagos, pago inicial pago de la reserva. Aquí está todos los valores para que la persona cuando para que el asesor tenga todo el dato los datos a la mano tenía que calcular nada, entonces ya sabe que la reserva son 10 mil dólares, por ejemplo, en este caso de esta de este lote con esta casa de 120 metros cuadrados.

You - 3:26:52 PM:
genial

Jonathan Valencia - 3:26:52 PM:
Pongamos 150 para que suba un poco más bueno 11.000, sería la reserva el pago inicial que se puede vivir en seis cuotas en caso de que los quiera pagar de una, pues paga los 132 mil y si no 6 pagos de 22.163 al completar estos pagos se le entrega todo esto al cliente escritura plano arquitectónico licencia diseño en la medida que él va pagan durante esos seis meses se va trabajando con él y con el arquitecto en todo el diseño y ya luego el saldo de inversión en la construcción que serán 20 pagos de 22 mil dólares en el caso de esta esta casa, pues y estos este tema de la construcción estos 20 pagos se divide estamos hablando con once, vas para dividirlo en cuatro contratos, es decir que cinco meses cada cinco meses sería un contrato para asegurar de que si la persona lo que pagó en las primeras cinco cuotas, que ya sabe que no va a pagar un peso más hasta que no se complete todo lo que se haya acordado en el contrato, así se asegura de que no vamos a utilizar el dinero otra cosa, que no pongamos 150 para que suba un poco más bueno 11.000, sería la reserva el pago le vamos a prometer, que vamos a hacer, no sé la estructura de la casa, que vamos a construir columnas, vigas y paredes y que él va a seguir pagando y no inicial que se puede vivir en seis cuotas en caso de que los quiera pagar de se ha avanzado, no, sino hasta que no se complete lo que se le prometió, no se una, pues paga los 132 mil y si no 6 pagos de 22.163 al completar estos pagos se sigue con el siguiente paso a eso se refiere a eso lo que se refiere cuando

You - 3:28:17 PM:
Okay, y eso es como por fases.

Jonathan Valencia - 3:28:20 PM:
le entrega todo esto al cliente escritura plano arquitectónico licencia diseño exacto por La página web hablamos de hitos de que se protege con hitos legales porque va a tener asegurar de que si le prometemos que en cinco meses va a tener la casa toda la estructura lista es porque lo tenemos que hacer y si no lo hicimos, deja de pagar hasta que no le entreguemos eso.

You - 3:28:36 PM:
ok perfecto

Jonathan Valencia - 3:28:37 PM:
Entonces toda esta información creo que es importante también para pasarla a

You - 3:28:41 PM:
sí

Jonathan Valencia - 3:28:43 PM:
los clientes que a los inversionistas. Y esto es la tarea que me habían dejado que de una vez pues ya ahorita me dicen a qué correo lo envío, se lo envió fue Alejandra aquí hable la parte de arquitectura lo que se llama el tipo de arquitectura que se va a manejar en general y aquí lo resume para hamashia y Santillana del Mar detalles de

You - 3:29:02 PM:
perfecto

Jonathan Valencia - 3:29:03 PM:
construcción y detalles de la femenidades así como referentes visuales para este arquitectura el estilo que se va a utilizar referentes visuales tanto de Baruc como de lo de Santillana que están bayuca como para que utilicen esto en

You - 3:29:19 PM:
perfecto

Jonathan Valencia - 3:29:21 PM:
caso de que se vaya a utilizar la casa modelo, entonces ya devuelve un diseño,

You - 3:29:23 PM:
como referencia

Jonathan Valencia - 3:29:27 PM:
no sé biofílico tal conexión con la naturaleza todo eso o estilo mediterráneo y con eso pueden generar renders con la misma casa, puede generar cantidad de renders porque nada más les das a la vida que que utilice un estilo

You - 3:29:39 PM:
perfecto

Jonathan Valencia - 3:29:41 PM:
diferente y ya.

You - 3:29:43 PM:
de una

Ivan Hincapie - 3:29:45 PM:
yo quería complementar para lo que decías Johnny que eso fue lo que nos

Ivan Hincapie - 3:29:50 PM:
impulsó con Jonathan a hacer ese portal de lobal, porque la confianza que dices llegó y Sergio y bombardear los con información de valor y demás cuando esa estructura de hitos de construcción ya que he establecido entre Juan Sebastián y Jonathan esa es la razón para la que un inversionista tenga una cuenta y es un monitorear su inversión, entonces eso es un elemento que podemos también mencionar dentro de

Jonathan Valencia - 3:29:45 PM:
Eso se menciona, si eso está de hecho en el Home también está mencionado

You - 3:30:26 PM:
Eso el osito ya está en la página web.

Jonathan Valencia - 3:30:39 PM:
construcción y manejo de portal para control. este documento con esta información

You - 3:30:56 PM:
a esta proteja protección contractual se llama

Jonathan Valencia - 3:30:56 PM:
Tengo que compartir. correcto, si yo le puse ahí, porque estábamos mirando este maravilloso, pero la fiducia no se puede porque como cada casa es diferente con diseño personalizado, no podemos aplicar a fiducia, tiene que ser casa estándares y pues eso no tiene nada de lujo ni

You - 3:31:17 PM:
claro Ok, entonces sí, estaría bueno también esto a ver, liberación por hitos lo del ositos estaría bueno, tenerlo también es que por escrito más.

Jonathan Valencia - 3:31:35 PM:
Era correcto, sí, acá lo lo anoté ya en el documento para terminar ese

You - 3:31:40 PM:
Bien.

Jonathan Valencia - 3:31:44 PM:
documento.


