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Objetivo principal:
 Generar nuevos leads calificados que puedan convertirse en compradores de las unidades restantes del proyecto Lotus en Chaguanas.
Métrica de éxito:
· Número de formularios completados en la landing page

· Número de contactos efectivos por WhatsApp o correo

· Cierres de ventas derivados de estos leads

Benchmark sugerido:
· Tasa de conversión promedio en el sector inmobiliario vía landing page: entre 3-10%

· Costo por lead (CPL) objetivo en Facebook Ads en el Caribe: US$5–15 (ajustable a TTD)

Pillar 2: Target Audience
Perfil detallado del público objetivo:
· Hombres y mujeres de 28 a 55 años

· Ingresos medios, profesionales o familias jóvenes

· Buscan independencia, estabilidad y seguridad habitacional

· Residen en Trinidad y Tobago (idealmente cerca de Chaguanas)

· También: inversores locales interesados en propiedad para renta o reventa

Canales recomendados:
· Anuncios pagos en Facebook e Instagram con segmentación geográfica en Trinidad

· Email marketing dirigido a una base de datos de prospectos previos o de aliados estratégicos

· WhatsApp Business para seguimiento personalizado

Segmentación por intereses en redes sociales:
· Real estate investing

· Home ownership

· First-time homebuyers

· Interior design

· Family planning

· People who follow related real estate or development pages


 Pillar 3: Irresistible Offer
Tres ofertas gratuitas para captar datos de contacto (lead magnets):
1. Descarga gratuita del brochure digital de Lotus (PDF con imágenes, precios, planos y detalles)

2. Acceso prioritario a unidades seleccionadas en preventa

3. Consulta gratuita por WhatsApp con un asesor de ventas (15 min)


Pillar 4: Thumb-Stopping Visual
 Tres imágenes sugeridas (mobile-optimized):
1. Vista aérea del complejo con elementos destacados (piscina, jardines, etc.)

2. Interior de unidad modelo (cocina moderna o sala con luz natural)

3. Imagen de una familia feliz en su nuevo hogar Lotus

Tres videos sugeridos:
1. Testimonio en video de un comprador feliz (30 segundos)

2. Recorrido virtual de una unidad modelo (1 minuto)

3. Video con highlights animados de las amenidades (Clubhouse, EV charger, piscina)


 Pillar 5: Compelling Message
Ejemplos de mensajes enfocados en el propósito y el valor para el cliente:
1. “ Descubre Lotus: Una nueva forma de vivir en Chaguanas. Seguridad, confort y diseño… al alcance de tu familia.”

2. “¿Buscas invertir con propósito? Lotus combina plusvalía y tranquilidad en una comunidad cerrada con amenidades de lujo.”

3. “ ¡Tu hogar propio en Chaguanas es posible! Conoce nuestras unidades 2 y 3 habitaciones con aire acondicionado, cocina moderna y acceso controlado.”

4. “¡Últimas unidades disponibles! Invierte en el corazón de Chaguanas. Reserva tu cita hoy.”

5. “Un proyecto hecho para ti: Diseñado con estilo, construido con eficiencia. Vive la diferencia con Home Solutions TT.”

 Pillar 6: Customer Journey
🚶‍♂️Secuencia del viaje del cliente (de lead a comprador):
1. Primera exposición

· Anuncio en redes con imagen o video “thumb-stopping”

· Llamado a la acción: “Descarga el brochure” o “Agenda tu cita”

2. Captura de lead

· Usuario visita la landing page

· Completa formulario con nombre, correo, WhatsApp

3. Seguimiento

· Email automatizado con el brochure

· Mensaje de WhatsApp de un asesor con opción para agendar visita

4. Conversión

· Llamada o cita para ver unidad modelo

· Cierre de venta o reserva

5. Postventa y advocacy

· Solicita testimonio

· Comparte historias en redes con compradores felices

CHARACTERISTICS OF LOTUS

Características de las unidades:
- Corner Units: 3 bedroom & 3 bathrooms. AREA : 1,293 SF. / 120 m2 
- Middle Units: 2 bedrooms & 2 bathrooms. AREA. : 1077 SF / 100.1 m2 
- SPC Wood Flooring 
- Tiled Bathrooms and Balconies 
- Full-sized Pantry
- Full-sized Laundry Room 
- Modern Kitchen cabinets & solid surface countertop 
- Stainless Steel Kitchen Appliances 
- Water Heater 
- Fully Airconditioned 
- Private Balconies

Características de la comunidad: 
- Gated Access with Controlled Entry 
- 24hr Security 
- On-site Resident & Visitor Parking 
- Community Pool 
- Clubhouse / Gym 
- Landscaped Gardens & Walking Paths 
- Communal Water Tank 
- Private Event Spaces & Meeting Room. 
- BBQ & Picnic Areas 
- EV Charging Station 
- Playground & Lounge Areas 
- On-Site Communal Maintenance

Extra information: 
Lotus – A New Standard of Living in Chaguanas 

Lotus is a premier residential community designed to offer modern comfort, security, and convenience. Situated in the heart of Chaguanas, this gated development features two- and three-bedroom apartments with modern interiors, stainless steel appliances, private balconies, and fully air-conditioned spaces. 

Residents will enjoy exclusive amenities, including 24-hour security, a clubhouse, a gym, a swimming pool, landscaped gardens, EV charging stations, and private event spaces. The community is strategically located near shopping centres, major roadways, and essential services.  

Live in elegance, experience unmatched comfort, and embrace a new standard of living at Lotus.
